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WAS SIND IHRE AUFGABEN?
•	� Sie verantworten sämtliche Vertriebsaktivitäten und  

vertreten in dieser Funktion unser Unternehmen gegen-
über den Kunden

•	� Sie sind für den Absatz sowie für eine kontinuierliche Op-
timierung des Kunden- und Marktportfolios verantwortlich 

•	� Sie verhandeln Verkaufspreise mit den Kunden  
(telefonisch oder im Rahmen von Kundenbesuchen)  
auf Basis der abgestimmten Verkaufs- und Preispolitik

•	� Sie betreuen europaweit vor Ort unsere Kundschaft  
im Rahmen von jährlichen Besuchen und pflegen  
unsere engen Kundenbeziehungen

•	� Sie entwickeln Vertriebsstrategien und setzen diese um
•	� Sie erstellen und verantworten das Verkaufs- und  

Absatzbudget 
•	� Sie nehmen Produkttrends aus dem Markt auf und  

arbeiten maßgeblich an der Weiterentwicklung und  
Optimierung der Produktqualität und des Sortimentes mit

•	� Sie leiten den Customer Service und verantworten die 
kaufmännische Auftragsabwicklung inkl. der Planung  
und Arbeitsvorbereitung unserer Papiermaschinen,  
der Fakturierung und der Reklamationsabwicklung 

•	� Sie führen, motivieren und entwickeln unser internes 
Vertriebsteam und unser externes Netzwerk von  
Handelsvertretern weiter

•	� Sie berichten an unsere Geschäftsführung 

WAS BRINGEN SIE MIT?
•	� Sie haben ein abgeschlossenes Studium in Betriebswirt-

schaft oder Wirtschaftsingenieurwesen, idealerweise  
mit Berufs- und Führungsverantwortung in einer  
vergleichbaren Position

•	� Sie verfügen über ausgezeichnete Kommunikations- 
und Verhandlungsfähigkeiten sowie über ein ausge-
prägtes analytisches und unternehmerisches Denken 

•	� Ihr Englisch ist verhandlungssicher
•	� Teamfähigkeit, Selbständigkeit, Belastbarkeit, Flexibi-

lität und Reisebereitschaft setzen wir voraus 

WAS BIETEN WIR IHNEN?
•	� Mitgestaltung bei der Entwicklung eines mittelstän-

dischen Unternehmens zu einem der nachhaltigsten 
Hersteller in der zukunftsorientierten europäischen 
Verpackungsbranche 

•	� flache Hierarchien mit kurzen Kommunikations- und 
Entscheidungswegen 

•	� die Option zum mobilen Arbeiten in Verbindung  
mit flexiblen Arbeitszeiten

•	� moderne Arbeitsumgebung mit aktueller Hardware, 
Dienstwagen und aktuellem iPhone

•	� einen Arbeitgeberzuschuss zur betrieblichen  
Altersvorsorge

•	� ein Jobrad zur privaten Nutzung 

INTERESSIERT AN  
UNSEREM HAMMER-JOB?
Dann zögern Sie nicht und senden Sie Ihre Bewerbungs- 
unterlagen mit Angabe des frühestmöglichen Eintritts- 
termins an jobs@schoellershammer.de.  
Bei Fragen zu unserem Inserat steht Ihnen unsere  
Personalabteilung sehr gerne telefonisch unter  
Tel.: +49 (0) 2421 557-216 zur Verfügung.

LEITUNG
VERTRIEB (m/w/d)

Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir im Rahmen unserer Nachfolgeregelung einen Leiter Vertrieb (m/w/d)


